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Auf einen Blick:

P R OVl S | O N S _ «  Vollstindige Integration in

Microsoft Dynamics NAV
e Erhaltungs- und

A B R E C H N U N G Zuwachsprovisionierung auf
Basis von Deckungsbeitrag

und/oder Umsatz

fur Microsoft Dynamics NAV * Provisionierung nach
Historie
* Revisionssichere und
Die Gestalten Sie |hre Provisionsabrechnungen ganz gesetzeskonforme

Abrechnungen

e Unterschiedliche
Abrechnungsintervalle

¢ Schnelle Online-Hilfe

individuell und flexibel mit Microsoft Dynamics NAV

h

Microsoft Partner

Gold Enterprise Resource Planning
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Die PROTAKT Speziallosung Provisions-
abrechnung mit Dynamics NAV bietet |hnen
die Moglichkeit, branchenunabhangig ganz
flexibel individuelle Provisionsmodelle
abzubilden und abzurechnen - direkt aus
lhrem Microsoft Dynamics™ NAV System.

Laut Gesetzgeber fallt die Provisions-
abrechnung in den Aufgabenbereich des
Unternehmers, d.h. Sie als Unternehmen
sind verpflichtet, entweder monatlich oder
vierteljahrlich eine Abrechnung fir I|hre
Verkaufer bzw. Handelsvertreter zZu
erstellen. Mit unserer Speziallosung
konnen Sie diese gesetzlichen Auflagen
erfillen.

Dariberhinaus ist unsere Speziallosung
garantiert revisionssicher, da die Pro-
visionierung bis auf Postenebene
zurtickverfolgt werden kann.

Individuelle und flexible Provisionen

Eine Provisionsberechung kann auf Basis
des Deckungsbeitrages- oder des Umsatzes
erfolgen. Die beiden Berechnungsmethoden
konnen auch kombiniert werden.

Es wird zwischen Erhaltungs- und
Zuwachsprovisionierung unterschieden.

Die Zuwachsprovisionierung ist an Mindest-
umsatze geknupft. Die vorgegebenen
Mindestumsatze konnen Sie anhand von
Vergangenheitswerten — kombiniert mit
einem Zuschlag - ermitteln. Alternativ
konnen Sie einen Absolutwert eingeben, der
auf eine von lhnen vorgegebene Anzahl von
Perioden verteilt werden kann.

Um saisonale Schwankungen im Vertrieb
abzufangen, haben Sie dariiberhinaus die

Maglichkeit, eine Provisionierung nach
Historie vorzunehmen. Dabei berechnet
sich die Provisionvorgabe (bestimmter
Deckungsbeitrag oder Umsatz flir ein
Verkaufsgebiet) anhand der historischen
Monatsumsatze des Vorjahres, die mit
einem Zuschlag versehen werden konnen.

Der Zeitpunkt der Ermittlung der
Erhaltungsprovision erfolgt wahlweise nach
erfolgtem Umsatz oder nach getatigtem
Zahlungseingang.

Gutschriften und Zahlungsausfalle mindern
die Provisionen (Rickforderung). Skonti
hingegen werden nicht betrachtet und sind
daher nicht provisionsschmalernd.

Zusatzlich konnen Sie Uber definierte
Zeitraume  Marketingkampagnen  oder
Artikelbereiche flir eine gesonderte
Provisionierung heranziehen.

So konnen Sie beispielsweise |hren
Verkaufern bzw. Handelsvertretern einen
gesonderten Provisionssatz gewahren fir
Auftrage, die auf einer Messe eingehen,
oder flir Auftrage, die aus bestimmten
Verkaufsaktionen resultieren.

Die Reihenfolge der Prioritaten bei der
Ermittlung des Provisionssatzes ist variabel
nach lhren Bedirfnissen definierbar.

Abrechnungen, Statistik & Reporting

Das Abrechnungsintervall (z.B. Monat /
Quartal / Jahr) fur die Provision kdnnen Sie
als Anwender individuell bestimmen. Es
kann jederzeit geandert und bei Bedarf
auch pro Verkaufer definiert werden.
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Bei der Abrechnung werden zu den
Provisionszeilen die zugehorigen
Provisions-posten erzeugt. Sie konnen sich
die Provisionsinformationen pro Verkaufer
sowohl in Berichtsform als auch in
Statistikfenstern direkt am Bildschirm
anzeigen lassen.

(siehe Abb. 1)

allgemein |

Verkaufercode . . . . . PS

Startdatum . . . . . . . | 01.01.08
Enddatum. . . . . . . . | 31.12.08
Wahrung . . . . . ...

YK-Betrag Provision . . . 25.815,02
Minimalbetrag . . . . . . ' 12.000,00
Differenz . . . . .. .. | 13.815,02}
AkE. Prov.-betrag in MW . | 774,45

Abb. 1: Statistikfenster Zuwachsprovision

Handelsvertreter haben gesetzlichen
Anspruch auf eine Provisionsabrechnung
gemal §87c Absatz 1 HGB. Diese muss
bestimmte Kriterien erfillen. Die
Provisionsabrechnung sollte beispielsweise
alle Informationen enthalten, die fiir Grund
und Hohe der Provision von Bedeutung
sind.

Gehen diese Informationen nicht aus der
Abrechnung hervor, hat der
Handelsvertreter = Anspruch  auf die
Erteilung eines Buchauszuges, also einen
Auszug aus den Geschaftsbichern lhres
Unternehmens.

Der BGH stellt Anforderungen, welche
Informationen in diesem Buchauszug
enthalten sein sollten. Mit unserer
Speziallosung konnen Sie diesen
gesetzlichen Anforderungen ganz einfach
nachkommen, denn durch die Verkniipfung
mit |hrem Dynamics NAV System sind alle
wichtigen Informationen automatisch im
Provisions-Bericht enthalten, den Sie bei
Bedarf dann einfach ausdrucken konnen.

Gerne informieren wir Sie personlich und
ausfihrlich uber die PROTAKT
Speziallosung Provisionsabrechnung mit
Microsoft Dynamics NAV.

Weitere Informationen:
PROTAKT

Projekte & Business Software AG
Frankfurter Strafle 26

D-61231 Bad Nauheim

Tel. +49 (6032) 9660-00

Fax +49 (6032) 9660-09
sales@protakt.de
www.protakt.de



